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Avv. Marco Pistis, Partner Abbatescianni Studio Legale e Tributario



Quali sono i valori e gli elementi 
distintivi del Vostro Studio?

Gli elementi distintivi del nostro studio sono i nostri clienti.

Il cliente è al centro delle nostre scelte. Nutriamo una sincera passione per l’impresa, per gli

imprenditori e per il diritto.

Siamo etici, perché riteniamo che l’etica, prima ancora del diritto che amiamo profondamente e

per il quale nutriamo religioso rispetto, garantisca la miglior soddisfazione e la miglior protezione

dei nostri clienti.

Siamo leali, cerchiamo e ci circondiamo di persone leali perché la lealtà genera fiducia e la

fiducia è l’elemento che deve contraddistinguere un rapporto professionale di alto profilo.
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Siamo creativi perché le migliori soluzioni non sono sempre quelle già percorse ed empatici

perché una buona relazione con il cliente ci permette di poter dare anche brutte notizie senza

timore di perdere o incrinare la relazione.

Siamo avvocati perché portiamo i problemi legali dei nostri clienti con noi in maniera che loro

possano concentrarsi sul far prosperare l’impresa.

Accompagniamo il cliente e lo sosteniamo, anche umanamente, perché entrare nelle

preoccupazioni del cliente ci aiuta a creare soluzioni innovative.
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Le nostre aree di specializzazione rispecchiano le esigenze dei nostri clienti. Ci occupiamo di tutto

il diritto dell’impresa con l’unica eccezione del diritto penale.

Quando un nostro cliente ha un problema con la giustizia, lo aiutiamo a scegliere il professionista

più adatto al caso e lo conduciamo nel percorso.
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Quali sono le aree 
di specializzazione?



Avrei decine di aneddoti ma ne scelgo uno che mi diverte: l’avvocato Abbatescianni è riuscito ad

ottenere il sequestro di un aereo uzbeco in territorio italiano perché una società pseudo

governativa si rifiutava di pagare un credito di un cliente. Dopo il sequestro hanno ovviamente

pagato.
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Ci racconti un caso 
di successo



Riteniamo che il formato debba essere cambiato per dare spazio alla qualità. Forse bisognerebbe

che le imprese investissero per chiedere agli studi contendenti, oltre al prezzo, la strategia che

intendono perseguire negli incarichi ad alto valore aggiunto. I clienti sono disposti a pagare

onorari importanti all’avvocato che garantisca la migliore strategia.
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La Vostra posizione 
sul beauty contest?



Perché bisogna conoscere il nemico per criticarlo. Scherzi a parte, i nostri clienti ci scelgono spesso

sulla fiducia e non all’interno dei concorsi di bellezza. Riteniamo però che il sistema abbia molti

pregi e vogliamo far parte del percorso di miglioramento.
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Perché il Vostro Studio ha 
deciso di aderire a 4cLegal?



Per consultare il profilo dello Studio e per invitarlo a 

beauty contest, le Aziende possono accedere a 

www.4clegal.com con le proprie credenziali.
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